[image: Eurowindow Light City Thanh Hóa]

   
KHẢO SÁT Ý KIẾN ĐẠI LÝ PHÂN PHỐI
DỰ ÁN EUROWINDOW LIGHT CITY
I. Thông tin đại lý
· Tên đại lý: 
· Người đại diện: 
· Chức vụ:
· Số điện thoại:
II. Kế hoạch kinh doanh dự kiến
1. Đề xuất Giá bán – Mục tiêu 
	Sản phẩm
	Mục tiêu số lượng/ tháng
	Giá bán đề xuất

	Liền kề đường …
	
	

	Liền kề đường …
	
	

	Liền kề đường …
	
	

	Liền kề đường …
	
	



2. Chính sách bán hàng kỳ vọng
	STT
	Nội dung
	Phản hồi

	1
	Đề xuất Chính sách hỗ trợ ngân hàng?
	

	2
	Đề xuất các quà tặng hay chương trình khuyến mãi hấp dẫn?
	

	3
	Đề xuất về MKT từ phía CĐT 
	

	4
	Đề xuất Đại lý cần CĐT hỗ trợ thêm về Marketing, Đào tạo, hay Hậu mãi nào khác để đạt mục tiêu?
	





3. Kế Hoạch Về Thị Trường & Hoạt Động
	STT
	Nội dung
	Phản hồi

	1
	Thị trường mục tiêu chính đại lý hướng đến trong kỳ tới?
	

	2
	Kênh bán hàng chính nào sẽ được tập trung đẩy mạnh?
	

	3
	Ngân sách Marketing/Bán hàng dự kiến dành cho sản phẩm của công ty?
	

	4
	Số lượng nhân viên kinh doanh dự kiến dành riêng cho sản phẩm này?
	

	5
	Điểm mạnh/lợi thế cạnh tranh của đại lý khi bán sản phẩm của công ty?
	



4. Góp ý chung
	STT
	Nội dung
	Phản hồi

	1
	Những thách thức lớn nhất mà đại lý dự đoán sẽ gặp phải khi kinh doanh sản phẩm này? Giá cập nhật của các sản phẩm cạnh tranh…
	

	2
	Những cơ hội/xu hướng thị trường mà đại lý muốn chia sẻ với công ty?
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